JetSelling

escuela de ventas

ACREDITATIVO

D. /Dfa. Maria de la Soledad Falcon Reyes con NIF 43769001R

que presta servicios en la Empresa COMPARNIA REPROGRAFICA E INFORMATICA DE TENERIFE S.A. con CIF A 38332680

Ha superado con evaluacion positiva la Accion Formativa

Programa de Especializacién en Venta Consultiva B2B

Cdédigo AF/ Grupo 20245/ 00005 Durante los dias 23/4/24 al 30/7/24

con una duracion total de 60 horas en la modalidad formativa. Teleformacién

Contenidos impartidos (ver dorso)

29 Jul 2024
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Contenidos Impartidos |

M1 INTRODUCCION a LA VENTA B2B “
M2 HERRAMIENTAS FUNDAMENTALES DEL VENDEDOR/A

M3 RESILIENCIA | \\\\ \\

M4 RESILIENCIA I \\\\\\“ \\

M5 CONSTRUCCION DE RELACIONES CON LOS CLIENTES | \\\““

M6 CONSTRUCCION DE RELACIONES CON LOS CLIENTES II \\\\\\‘\\“‘

M7 LA PROSPECCION DE CLIENTES -INTRODUCCION \\\\\\“‘ -

M8 LA PROSPECCION DE CLIENTES -METODOS 9 TECNICAS \\\\\‘\ e —

M9 LA PROSPECCION DE CLIENTES -NETWORKING \\\\ \
M10 PRODUCTIVIDAD PERSONAL INTRONDUCCION \\

M11 PRODUCTIVIDAD PERSONAL COMO ESTABLECER OBJETIVOS \\

M12 PRODUCTIVIDAD PERSONAL HERRAMIENTAS

M13 CONCENTRACION

M14 GESTION DEL TIEMPO- INTRODUCCION

M15 GESTION DEL TIEMPO- EFICIENCIA

M16 GESTION DEL TIEMPO- PRIORIZACION DE TAREAS
M17 GESTION DEL TIEMPO- PLANIFICACION

M18 GESTION DEL ESTRES

M19 PRESENTACIONES EFECTIVAS- PREPARACION y DEFINICION DE OBJETIVOS
M20 DOMINANDO LAS PRESENTACIONES DE VENTAS
M21 DISENO DE PRESENTACIONES

M22 PRESENTACIONES DE VENTA - ENSAYO y EJECUCION
M23 HABILIDADES DE COMUNICACION- INTRODUCCION
M24 HABILIDADES DE COMUNICACION- VERBAL

M25 HABILIDADES DE COMUNICACION- ESCUCHA ACTIVA
M26 HABILIDADES DE COMUNICACION- ESCRITA

M27 INTRODUCCION LA NEGOCIACION DE VENTAS

M28 TECNICAS DE NEGOCIACION DE VENTAS

M29 TACTIICAS DE PERSUASION

M30 MANEJO DE OBJECIONES- INTRODUCCION

M31 MANEJO DE OBJECIONES- TECNICAS

M32 TECNICAS DE CIERRE DE VENTAS

M33 INTELIGENCIA EMOCIONAL

M34 GESTION DE CONFLICTOS

M35 RESOLUCION DE PROBLEMAS Puntuacién Obtenida en Evaluacion Final: .

Resultadol: APROBADO

\
FIRMA DEL TUTOR/A DEL CURSO
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